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Sécio gerente da Biofrescos e da Faster

“Orisco
aumentou
na Biofrescos"

75% dos clientes da empresa
ficou sem sequro de crédito.

A Biofrescos, empresa que se dedica  importacio
e exportacio de produtos congelados do mar, tem
entre 0s seus principais clientes os transformado-
I'es ¢ grossistas.

Quais s3o os projectos das duas empresas para o
proximo anor

Sentimos que existe um enorme potencial de
crescimento para a Faster. Por isso, vamos mar-
car presenca em feiras internacionais, vamos
estabelecer parcerias estratégicas e lancar pro-
dutos novos; por exemplo, um prato biologico e
um prato ‘light’.

E 0s projectos para a Biofrescos?

Na Biofrescos nio vamos mudar nada, vamos
manter a nossa actividade tal e qual ela esta.
Trabalhavamos s6 com seguros de crédito mas,
com a crise, as seguradoras optaram por 0s cor-
tar. Neste momento, 75% dos nossos clientes
deixaram de ter seguro, 0 que significa que as
exportagdes sdo por nossa conta e risco. O mer-
cado estia complicado.

Sente essas dificuldades nas duas empresas?
Para ja, ndo sinto nenhuma dificuldade nem na
Biofrescos nem na Faster. Mas vai haver porque
o mercado vai cair. De certeza que nio vou ven-
der tanto em fung¢do do risco que aumentou a
partir do momento em que cortaram os seguros
de crédito aos meus clientes. Por isso, ¢ dificil
que o volume de negécios da Biofrescos suba
no proximo ano.

Entao quais sao as“armas” a usar para fazer face
" aessa crise inevitavel, que diz que mais tarde ou
mais cedo vai afectar a sua actividade?

Este é um mercado muito imprevisivel e que se
caracteriza por uma enorme imprevisibilidade
a0 longo do tempo. Temos de ter muita flexibili-
dade e estar atentos a rapidez com que o merca-
do muda para que possamos aproveitar as opor-
tunidades que vao surgindo.

Porqué terem-se candidatado a PME Lider tanto
com a Biofrescos como com a Faster?

Porque preenchemos as condicoes necessarias
para o fazer e a partir dai podemos tirar maior
partido do crédito de apoio as pequenas e mé-
dias empresas, entre outras vantagens.

Mas que vantagens € que as duas empresas tém
conseguido sé pelo facto de serem PME Lider?

A Faster consegue muito mais vantagens do que
a Biofrescos, por exemplo, junto da banca. Paraa
Biofrescos, as vantagens que tem retirado sio
muito: poucas. Talvez agora a situacdo mude,
com as novas medidas de apoio as pequenas e
médias empresas apresentadas pelo Governo. m
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