¥ BIOFRESCOS

O volume de negécios
daimportadora e
exportadora de produtos
congelados do mar é

de oito milhdes de euros.

= FASTER

A empresa que se dedica
a confeccdo de refeices
congeladas espera um
volume de negécios de um
milh3o de euros este ano,

=

milhao

¥ INVESTIMENTO
Para duplicar as instala-
¢coes da fabrica da Lous3,
os dois socios vao inves-
tir 1,5 milhGes de euros.

1

FASTER
DUPLICA
PRODUCAQ

COMO MERCADO DA BIOFRESCOS ESTAVEL, A
FASTER SERA O MOTOR DE CRESCIMENTO.

{ Margarida Henriques
mhenrigues@econamicasaps.com

Entrar no mercado das refeices prontas conge-
ladas foi a solucio encontrada pela Biofrescos,
importadora e exportadora de produtos conge-
lados do mar, para crescer. Foi assim que nasceu
a Faster, uma empresa produtora de salgados,
pratos prontos a cozinhar e pratos j& prepara-
dos, com fabrica na Lousa. Jodo Mascarenhas
de Lemos e Anténio Damas, 0s fundadores das
duas empresas, no se enganaram no passo que
deram. Neste momento, preparam-se para du-
plicar as instalacbes da fibrica da Faster de for-
ma a responder a procura e esperam duplicar o
volume de negéeios da €mpresa nos proximos
cinco anos. A Biofrescos, pelo contrario, devera
manter-se estivel, uma vez que a crise econo-
mica mundial nio ajuda ao seu crescimento.

O investimento de 1,5 milhdes de euros na fabri-
ca da Lous3 ird permitir & Faster passar de um
volume de negocios de um milhdo de euros,
para os dois milhSes nos préximos cinco anos.
No entanto, a prioridade nunea foi o investir na
criacio de uma marca propria, preferindo esta-
belecer parcerias com uma série de insignias da
grande distribuicio ou com outros importado-
res, que acabam por colocar og produtos da Fas-
ter em mercados com o Brasil, Inglaterra ou
Alemanha. “Preferimos nio investir na marca
porque as grandes superficies mandam nos
mercados, Os grandes distribuidores nacionais
sempre tiveram de ir bater 4 porta das grandes
supetficies”, afirma Mascarenhas de Lemos.

Mercado imprevisivel e em mutacdo

Ja na Biofrescos, o volume de negocios devers
manter-se igual ao conseguido no seu segundo
ano de existéncia: oito milhdes de euros, Um
niimero que s6 disparou em 2001, passando
para os 12 milhGes de euros, consequéncia de
uma série de negécios com Espanha. Isto acon-
tece porque, na opinido do responsivel pela
Biofrescos, “trata-se de um mercado imprevisi-
vel e em enorme mutacio ao longo do tempo”,
Além disso, e apesar de garantir que para ja a
actividade da empresa nio foi afectada pela cri-
se econémica, no proximo ano prefere “jogar
pelo seguro”. “Nio vamos mudar nada na estra-
tégia da empresa. 75% dos nossos clientes dei-

Xaram de ter seguro de crédito ¢ nio vamos
vender tanto em funcio do risco”, diz.

A exportacao para paises como a Coreia, 0 Ja-
Pao ou a China, mas também a Unido Europeia,
representa uma fatia de 109 da facturagiio total
da empresa.

Com experiéncia no sector alimentar, os dois s6-
cios criaram a Biofrescos em 1997, Com um inves-
timento inicial de 300 mil euros e o objectivo de
“suprir algumas faltas no mercado de importa-
¢do de produtos congelados do mar”, recorda

O investimento de 1,5 milhoes
de euros na fdbrica da Lousd
ird permitir a Faster passar
de um volume de negécios

de um milhdo de euros

para os dois milhoes

nos proximos cinco anos.

Mascarenhas de Lemos, acrescentando que cer-
ca de 909 daquilo que se consome em Portugal ¢
importado. No total, sio 300 toneladas que im-
portam por més (cerca de trés mil toncladas por
ano). Entre os principais clientes estio os gran-
des importadores, como a Gelpeixe ou o Nevio,
€ os transformadores. Mas estes clientes acabam
Por ser também os seus principais concorrentes,
“A Biofrescos $6 funciona na falta deles, mas o
risco € muito controlado”, conta. No inicio, a em-
Ppresa ainda tentou associar a comercializacio de
carnes, mas depressa abandonaram este merca-
do para se concentrarem nos produtos do mar.
Hoje a Biofrescos emprega sete pessoas mas,
tanto o transporte de produtos como a armaze-
nagem no frio funcionam em ‘outsourcing’. Ain-
da assim, h4 oito anos, os dois responsiveis pela
Biofrescos decidiram fazer uma camara frigori-
fica, recorrendo a financiamento comunitirio -
atraves do programa Promar conseguiam 509
do investimento a fundo perdido. S6 que o pro-
jecto ndo chegou a ser aprovado e os dois sdcios
decidiram nio avangcar com o projecto. m
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